
КУЛЬТУРА РЕГИОНАЛЬНЫХ 
ПУТЕШЕСТВИЙ

Иди Лесом

Делаем карты в красивые туристические места, 
чтобы 20.000.000 человек 
могли самостоятельно путешествовать рядом с домом

Иван Запорожец

8-924-880-3585    - idilesom.com





Как и где найти информацию о местах и маршрутах 
никто не знает.

Надо ИСКАТЬ много ответов на много вопросов.

Недели тратят чтобы по крупицам найти 
информацию о местах и маршрутах В ИНТЕРНЕТЕ

ЛЮДИ ХОТЯТ ОТДЫХАТЬ НА ПРИРОДЕ В РОССИИ. 

И ЖЕЛАТЕЛЬНО РЯДОМ С ДОМОМ



ПОТОМУ ЧТО  ВОКРУГ КАЖДОГО ГОРОДА СОТНИ 

КРАСИВЫХ МЕСТ. 

ТАКИХ ЖЕ КРАСИВЫХ, КАК САМЫЕ ИЗВЕСТНЫЕ МЕСТА 

ЗА ГРАНИЦЕЙ. ПРОСТО ОНИ О НИХ НЕ ЗНАЮТ

ЛЕГЧЕ ПОЕХАТЬ В ТЕ МЕСТА ГДЕ УЖЕ МНОГО РАЗ БЫЛ

ИЛИ НЕ  ЕХАТЬ ВОВСЕ

В ЭТОМ МЕСТЕ МНОГО-МНОГО ЛЮДЕЙ «СЛИВАЮТСЯ» 

И НЕ ОТПРАВЛЯЮТСЯ НА ПРИРОДУ

ТРАТЯТ ДЕНЬГИ В ТОРГОВЫХ ЦЕНТРАХ

А МОГЛИ БЫ СТАТЬ НАШИМИ КЛИЕНТАМИ И 

КЛИЕНТАМИ ВСЕЙ ТУРИСТИЧЕСКОЙ ИНДУСТРИИ









ДАЛЬШЕ МЫ ХОТИМ СОЗДАТЬ ПРОЧНЫЙ БИЗНЕС НА 

ДЕСЯТИЛЕТИЯ

А ЕЩЕ МЫ ХОТИМ ЗАРАБОТАТЬ 1 МЛРД РУБ УЖЕ ЧЕРЕЗ 5-7 

ЛЕТ

СТАТЬ ВАЖНОЙ  ЧАСТЬЮ РАЗВИТИЯ ДАЛЬНЕГО ВОСТОКА И 

РОССИИ

ВЕДЬ, ЧЕМ БОЛЬШЕ ЛЮДИ СОВЕРШАЮТ ПУТЕШЕСТВИЯ 

ВНУТРИ СТРАНЫ, ТЕМ БОЛЬШЕ ДЕНЕГ ОСТАЕТСЯ В СТРАНЕ И 

РАСПРЕДЕЛЯЕТСЯ СРЕДИ СЕЛ И НЕБОЛЬШИХ ГОРОДОВ И 

ТУРИСТИЧЕСКОЙ ИНДУСТРИИ 

И ВЫВЕСТИ НА РЫНОК МИЛЛИОНЫ НОВЫХ ТУРИСТОВ, 

КОТОРЫЕ НЕ ОТПРАВИЛИСЬ В ПУТЕШЕСТВИЕ ИЗ-ЗА ТОГО, ЧТО 

НЕ НАШЛИ КУДА И КАК ОТПРАВИТЬСЯ

СДЕЛАТЬ ПУТЕШЕСТВИЯ В КРАСИВЫЕ МЕСТА ТАКИМИ ЖЕ 

ДОСТУПНЫМИ КАК ТОРГОВЫЕ ЦЕНТРЫ





21 миллион россиян в возрасте от 24 до 55 лет 
регулярно проявляют интерес к туризму, что формирует 
обширный целевой рынок.

Половина из них приобретает туристические услуги 
через интернет, создавая аудиторию из 10,5 миллионов 
потенциальных клиентов.

Эта аудитория высоко восприимчива к цифровым 
сервисам, открывая возможности для масштабирования 
и развития платформы ИдиЛесом.



Объем рынка, доступная аудитория и 

реальная доля рынка для ИдиЛесом, а 

также средняя стоимость годовой 

подписки, на основе актуальных данных.

ИдиЛесом может занять устойчивую 

долю рынка с перспективой более 1 

млрд руб. годового дохода при охвате 

5% от онлайн-покупателей туристических 

услуг.

Данные Сбербанка, ВЦИОМ, FrankRG 2023















У ВСЕХ ИНФОРМАЦИЯ ДЕФРАГМЕНТИРОВАНА. ЕЕ ПО-ПРЕЖНЕМУ 

НАДО ИСКАТЬ НА РАЗНЫХ ПЛОЩАДКАХ ПО КРУПИЦАМ.



ИНТЕРЕС К 
ТУРИЗМУ РАСТЕТ

ПРАВИТЕЛЬСТВО 
ВКЛАДЫВАЕТ В 

ИНФРАСТРУКТУРУ 
РЕСУРСЫ

НА РЫНОК ВЫЙДУТ 
МИЛЛИОНЫ НОВЫХ 

ТУРИСТОВ

ПОТОЛОК РЫНКА НЕ 
ДОСТИГНУТ

НА РЫНКЕ НЕТ ЕЩЕ 
КРУПНЫХ ИГРОКОВ С 

БЮДЖЕТАМИ





К АВГУСТУ МЫ СДЕЛАЛИ ПОЛОВИНУ 

ЗАПЛАНИРОВАННОЙ ВЫРУЧКИ ЗА 2025 ГОД

Рост выручки сопровождается 

привлечением новых самостоятельных 

туристов, ранее ограниченных 

отсутствием удобных сервисов, а также 

продажей услуг бизнесу и государству.

Вывод: цифровой подход и доступность 

информации стимулируют расширение 

рынка и доходов компании.

Внутренние прогнозы ИдиЛесом, 2024



Финансовая модель на одного клиента

Анализ основных финансовых 

показателей, влияющих на 

прибыльность и масштабируемость 

бизнеса ИдиЛесом.

Для выхода на безубыточность 

необходимо иметь 20 000 активных 

платящих клиентов при контролируемых 

постоянных расходах.

Внутренние финансовые оценки ИдиЛесом, 2024



ПРОЕКТУ НУЖНЫ РЕСУРСЫ ЧТОБЫ РАСТИ. 
ЭТО ТАК ЖЕ КАК С САМОЛЕТОМ – ЕМУ  НУЖНО ТОПЛИВО НА 

ВЗЛЕТ

МЫ РЕШИЛИ ПОЙТИ ПО ПУТИ ДОДО-ПИЦЦЫ И ПРИВЛЕЧЬ ДЕНЬГИ ОТ ОБЫЧНЫХ 
ЛЮДЕЙ И НЕБОЛЬШИХ КОМПАНИЙ, ВЛЮБЛЕННЫХ В ТУРИЗМ

ОТ ЛЮДЕЙ КОТОРЫЕ РАЗДЕЛЯЮТ НАШИ ЦЕННОСТИ И ЛЮБОВЬ К РЕГИОНУ



ЭТО ПОХОЖЕ НА АКЦИОНЕРНОЕ ОБЩЕСТВО, ТОЛЬКО 
МЕНЬШЕ

КАЖДЫЙ ВНОСИТ СВОЮ НЕБОЛЬШУЮ ДОЛЮ И СТАНОВИТСЯ НЕГОЛОСУЮЩИМ 
АКЦИОНЕРОМ

ПОЛУЧАЕТ ДОЛЮ ВО ВЛАДЕНИИ КОМПАНИИ И В РАСПРЕДЕЛЕНИИ ПРИБЫЛИ



Для масштабного роста необходимо вложение средств в маркетинг, продвижение сервиса 

и привлечение новых пользователей, что обеспечит стабильное расширение клиентской 

базы.

Важной частью инвестиций станет 

доработка продукта, включая создание 

мобильных карт и улучшение 

функционала для повышения удобства 

и возврата пользователей.

Также требуется финансирование 

серверов и расширение команды 

разработки, чтобы справляться с 

растущей нагрузкой и обеспечивать 

качественную поддержку клиентов.

МЫ СОБИРАЕМ 50 МЛН РУБ НА 2 ГОДА, ЧТОБЫ ДОРАБОТАТЬ ПРОДУКТ И  ВЫЙТИ В 
ТОЧКУ БЕЗУБЫТОЧНОСТИ

МОЖНО УЧАСТВОВАТЬ ЛЮБОЙ СУММОЙ ОТ 500.000 РУБ.



Модель привлечения 

инвестиций и участие 

сообщества

Инвестиционная модель напоминает 

структуру акционерного общества, где 

участники становятся не голосующими 

акционерами, владеющими долями и 

имеющими право на распределение 

прибыли.

Первый раунд финансирования 

успешно завершён с привлечением 6 

миллионов рублей от десяти 

инвесторов, что подтверждает интерес 

сообщества к развитию проекта.



Условия инвестирования и потенциальная 

доходность

Минимальный срок владения долей составляет от 
четырёх до шести лет, что обеспечивает долгосрочную 
вовлечённость инвесторов в развитие компании.

Ожидаемая доходность варьируется от семи до 
двенадцати раз по сравнению с первоначальными 
вложениями, что отражает высокий инвестиционный 
потенциал проекта.

Инвесторы смогут продать свои доли при достижении 
компанией годовой выручки свыше 600 миллионов 
рублей, с горизонтом выхода в пять-семь лет.



Варианты получения дохода для инвесторов

Инвесторы имеют возможность получать 

дивиденды от прибыли компании после 

выхода на стабильный доход и начала 

регулярных выплат.

Заработок возможен через продажу доли при 

выходе основателей или институциональных 

инвесторов из состава акционеров.

Кроме того, участие в проекте даёт 

возможность влиять на стратегические 

направления и развитие туристической 

инфраструктуры в регионах.

При успешном развитии проекта предусмотрен 

вариант IPO, что позволит реализовать долю 

на открытом фондовом рынке с потенциально 

высокой доходностью.



Далее следует оформление и подписание необходимых 

документов с юристом, после чего инвестор передаёт 

средства и получает официальные подтверждения и 

доступ к закрытому каналу общения.

Инвестору необходимо выбрать сумму вложений и 

провести консультацию с руководителем проекта Иваном 

Запорожцем для получения полных ответов на все 

вопросы.

Процесс участия в инвестиционной программе 

ИдиЛесом

Написать Ивану в Whatsapp Написать Ивану в Telegram

https://wa.me/79248803585
https://t.me/vacolam


Написать Ивану в Whatsapp

Написать Ивану в Telegram

https://wa.me/79248803585
https://t.me/vacolam


СМИ О ПРОЕКТЕ



ИдиЛесом — ключ к развитию 

внутреннего туризма России

Проект обеспечивает доступ к проверенной информации и инфраструктуре, способствует 

устойчивому росту туризма и создаёт выгодные финансовые условия для инвесторов, 

поддерживая экономический прогресс.

ДАВАЙТЕ ВМЕСТЕ ТВОРИТЬ ИСТОРИЮ
ТУРИЗМА НА ДАЛЬНЕМ ВОСТОКЕ И В РОССИИ

Иван Запорожец

8-924-880-3585    - mail@zont-zont.ru
Написать Ивану в Whatsapp Написать Ивану в Telegram

https://wa.me/79248803585
https://t.me/vacolam

